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Les temperatures?

En baisse. Des sensations

douces? En ascension!
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Guide des offres d’'hiver

Les températures? En baisse. Des sensations douces? En ascension! Lhiver est officiellement
la, tout comme le Guide des offres d’hiver de GetintheLoop. De hovembre a février, nous
observons une grande diversité dans les habitudes de consommation, et beaucoup
dopportunités pour créer des offres et des promotions inspirées par la saison. Saviez-vous
qgu’en 2018, 55 % des milléniaux canadiens ont dépasseé leur budget de dépenses pour
les Fétes? Et, il a été rapporté que les deux tiers des Canadiens ont échangé des points
de programmes de fidélité pour acheter des cadeaux! Cartes-fidélité numeériques, c'est
VOUS que nous regardons.

Nous savons que le Mégasolde du Vendredi fou est un événement important dont les
entreprises peuvent tirer parti, mais a quel point est-ce puissant? Les données montrent
que 54 % des Canadiens ont participé aux promotions du Mégasolde du Vendredi

fou en 2021. Malgré les inquiétudes liées a l'inflation, on prévoit que les dépenses des
Fétes augmenteront entre 6 et 8 % en Amérique du Nord. Il y a un déclin naturel des
dépenses de detail apres les Fétes, mais elles reprennent pour la Saint-Valentin, les
Canadiens ayant dépensé 161 millions de dollars pour réserver des vols et de voyages
afin de célébrer en 2019.

Ce guide est plein d'inspiration et de conseils a déballer a partir de maintenant jusqu’a
lannée prochaine, alors assurez-vous de le garder a portée de main pendant que vous
faites vos plans!




Themes et Fetes

1 Janvier ¢ Jour de I'an

3 Janvier ¢ Journée internationale du
bien-étre corps-esprit

7 Janvier ¢ Jour de Noél orthodoxe

15 Janvier ¢ Journée nationale du bagel
16 Janvier * Journée internationale des
aliments chauds et épicés

19 Janvier ¢ Journée nationale du pop-corn
22 Janvier * Nouvel An chinois

26 Janvier ¢ Bell Cause pour la cause

27 Janvier ¢ Journée nationale du plaisir

Novembre ¢ Mois national de I'entrepreneuriat
Novembre ¢ Mois national de la peau saine
Novembre * Novembre sans rasage
Novembre * Novembre bleu

1 Novembre ¢ Journée mondiale du véganisme
3 Novembre ¢ Journée nationale du sandwich
8 Novembre ¢ Journée nationale du cappuccino
11 Novembre ¢ Le jour du souvenir

13 Novembre ¢ Journée mondiale de

la gentillesse

15 Novembre ¢ Journée internationale du thé

25 Novembre ¢ Vendredi fou

28 Novembre ¢ Cyber-lundi

8 Décembre ¢ Journée de la Bodhi

18 Décembre * Début de Hanoukka

24 Décembre ¢ Veille de Noél

25 Décembre ¢ Le jour de Noél

26 Décembre * Début de Kwanzaa

26 Décembre ¢ Le lendemain de Noél

31 Décembre ¢ Réveillon du Nouvel An
Janvier ¢ Mois international de la créativité

au travail

2 Février » Journée de la marmotte
5 Février » Tu B'Shevat

6 Février * Semaine internationale du réseautage
14 Février ¢ Saint-Valentin

21 Février » Journée de la famille

21 Février ¢ Journée du patrimoine de la
Nouvelle-Ecosse

21 Février * Journée des insulaires (i.-P.-E.)




BUDDY'S GOODS

Achetez des offres groupées
pour la féte de la Famille, 60 $!

La fagon la plus simple de célébrer la féte de
la Famille

Jusqu'au jour de la féte de la famille,
apportez a la maison une offre groupée du
jour de la famille de Buddy's! Obtenez 4
paires de pantoufles, un jeu de société et du
popcorn gourmet et préparez-vous a une
soiree de rires, de calins et de competition.
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VALIDE jusqu'au 2023-02-20

EXCLUSIF

RESERVE ET OCCUPE

Profitez de la frénésie du
Vendredi fou

15 % de réduction sur 50 $, 25 % sur 100 $ et
35 % sur 150 $!

Jusqu'au cyber lundi, achetez notre nouvelle
collection d'hiver EN SOLDE ce week-end
uniquement en magasin et en ligne. Des
accessoires tendance et des vestes qui
déchirent sont a portée de clic!

ARDER ~> PARTAGER

VALIDE jusqu'au 2022-11-28

Conditions Générales D'utilisation

) _rr —————— 7.._

GETINTHELOOH 1h ago

Chut, nous ne le dirons pas au pére Noél =

Profitez de 50 % de rabais sur certains modeles
chez Green's Shoes et gardez-en une paire

POUr vous.
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CLINK BAR
’ n " Collectionnez les récompenses
Decouvrez la Saint-Valentin 2.0 Twinkle Café! &

Un menu fixe 340 $ pour tous ceux que vous Achetez 3 et obtenez 1 gratuit sur toutes les
ezl boissons saisonnieres.

Z du confort cette

saison au Twinkle
agnez un :

\aque
e: tre 4e
ncons. Pain

e ou caramel, lequel

poingon aw

Ce n'est pas la Saint-Valentin de vos parents
- emmenez tous ceux que vous aimez et
visitez le Clink pour notre menu fixe a 40 3 et
des boissons qui vous feront vous pamer
toute la nuit.
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VALIDE

jusqu'au 2023-01-01

VALIDE jusqu'au 2023-02-15

Conditions Générales D'utilisation

Pour la maison ™

Obtenez 5 $ de rabais lorsque vous commandez
un ramassage chez Pho 2 Go et degustez nos
nouilles sur le canapé!




EXCLUSIF

RAVELLO AESTHETICS BRILLANTE SPA

Offrez le cadeau de la beauté! &# Obtenez I'offre groupée « Mini

Thanks » du Spa
Obtenez un certificat-cadeau de 60 $ pour | . p.
50 $. Massage et soin du visage, 99 $ seulement!

Cette saison peut étre stressante! Brillante
Spa est |a pour vous aider a étre prét.e pour
les fétes (et sans stress) avec notre offre
groupée « Mini Thanks ». Pour 99 $, obtenez
un massage de 35 minutes et un soin du
visage de 25 minutes au choix! Faites-vous
plaisir ou faites plaisir a quelqu'un pour qui
vous étes reconnaissant.e, jusqu'au 30
novembre.

C'est la saison des cadeaux! Offrez a tous les
membres de votre liste le cadeau de la
beauté avec un certificat-cadeau de 60 $
pour seulement 50 $. A ce prix, vous
pourriez méme en vouloir un pour vous-
méme... nous ne le dirons pas!

VALIDE jusqu'au 2022-12-20

GETINTHELOOP 1h age

Vos cils sont-ils préts pour la Saint-Valentin?
L

Saint-Valentin ou féte des Galentins? Bénéficiez
d'une remise de 15 % sur vos cils chez De's
Divine Beauty, aujourd'hui seulement!
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APPLE THEORY

4 pour 70 $ de cours d'hiver &

Dites non a la dépression hivernale!

Nous le savons, vous le savez : quand la
température baisse, notre motivation baisse
aussi! C'est pourquoi Apple Theory propose
son offre de cours d'hiver pour vous
permettre de bouger a moindre codt,
jusqu'au 31 decembre.

VALIDE jusgu'au 2022-12-31

EXCLUSIF

THERAPIE DE SMILE WORKS

Dépression saisonniére? %

Vous n'étes pas seul(e)! Parrainez un ami
pour une seance gratuite.

000 pe

période que

recommandez un(e) ami(e) pour une
consultation gratuite et obtenez une seance

couverte.

OUs p

La dépression saisonniére touche 3 % des
personnes dans le monde...
sonnes! F
professionnels de Smile W

rser cette s

ourriez t

soit plus de 210

or
aison ou toute autre

nce aux

Ks pour vous

averser. De plus,

Votre sourire est-il prét pour la photo?

Faites confiance a Golden Oak Dental pour un
sourire étincelant cette saison!
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Services

La neige tombe? Les services automobiles sont

a I'nonneur! De plus, les entreprises qui offrent le
remplacement des pneus, le changement des fluides
et d’'autres preparations automobiles hivernales
peuvent créer des offres qui regroupent un service
hivernal avec un service printanier pour assurer
des visites répétées.

Les entreprises qui proposent des services
d'entretien hivernal tels que le déneigement, le
pelletage, la protection des pelouses, etc. peuvent
créer des offres a quantité limitée qui encouragent
les consommateurs a réserver chez eux plutét que
chez la concurrence.

Avec beaucoup de choses a célébrer au cours de
ces guatre mois, les entreprises de photographie
brillent! Les séances de photos de famille et de
nouveau-né centrées sur les vacances sont populaires,
et les entreprises peuvent en tirer parti en ajoutant
une deuxieme séance de photos de printemps ou
d'été dans une offre groupée pour augmenter la
dépense moyenne.

Les photos encadrées font dexcellents cadeaux! Les
entreprises qui proposent des services dencadrement
et d'impression avec un message du type « Offrez un

souvenir durable ».

Pour compenser la baisse des dépenses apres les
fétes, les entreprises peuvent ouvrir des réservations
anticipées pour leurs services afin d’avoir une idée

du revenu qu’elles peuvent espérer.

I ety s g e T i Vo 5 T et

AIDAN'S AUTO

Remplacement et entreposage
de pneus, 195 $ @

Mettez vos pneus d'hiver et stockez ceux
d'été a moindre coqt!

pneus? Ne vou

4 pneus d'hiver et ent

d'été chez Aidan's Auto, le pC 95 §
seulement. Depéchez-vous, les places sont

limitees!

VALIDE jusqu'au 2022-12-12

EXCLUSIF
CAP'S SNAPS

Offrez un souvenir inoubliable! ¥

Offre groupée de photos et d'impressions,
seulement 100 $.

jusqu'au 2022-12-24

Réservez maintenant I'entretien de votre
pelouse au printemps! &
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Expériences, attractions et choses a faire

Skier, patiner et admirer les lumieres : c’est le
moment des activités hivernales! Les entreprises
qui proposent des activités et des attractions par
temps froid prosperent simplement en créant des

offres de sensibilisation et en faisant preuve de
créativité dans leurs messages.

Les entreprises qui proposent des événements en
intérieur peuvent utiliser le temps froid pour promouvoir
leur entreprise comme une échappatoire au froid!

Les entreprises qui dépendent de conditions ‘ EXCLUSIF
météorologiques plus intenses peuvent proposer des e -
prix de prévente pendant que le temps est encore { & i B L Tl | rrsTwiery
clément afin de susciter I'enthousiasme et d'assurer . w | C'estlasaison de I'étincelle + | Vin chaud et musique
deS revenus avant Ia ha ute Saison. \ _ AN Obtenez des billets & 10 $ pour notre - _ Rejoignez-nous pour une soirée hivernale

pleine d'alcool!

parcours lumineux!

Les Canadiens sont généralement préts a braver
le froid pour passer un bon moment - les
entreprises qui proposent traditionnellement des

: i . - - parcourir notre tunnel lun -ev:»:: d'ur ,: i ‘: 6 loTs e H; Pi L
version extérieure en quantité limitée pour voir si ew L ses pour seulement 10 $
elle suscite l'intérét des consommateurs! N 7 E e pour les membres etintheLoop. Visitez

et ajoutez un pe
VALIDE

Les entreprises qui ont des offres tres performantes

peuvent simplement modifier le message pour & -

qu'’il corresponde a la féte la plus proche et . - | . Ry
rester pertinentes. ' e |

Il est sans doute plus facile de se réunir avec ses
amis et sa famille pendant les mois les plus chauds.

En attente de la neige comme = =
Nous sommes impatients d'aller sur les pistes!

Les entreprises peuvent donc faire la promotionde = — ___ Sy Y . | Obtenez le forfait de ski de cette saison pour
ce quelles ont a offrir, une raison évidente pourles = o G | - T Iy 4 e | L S aehinogene

consommateurs de se réunir et de socialiser!




Melilleures pratiques

Enfin, voici quelques conseils a garder a l'esprit lors de la création
d’'offres afin de garantir une portée, un engagement et un
remboursement maximums!

La valeur avant tout! Il est important d'indiquer la valeur de l'offre (qu'il sSagisse d'une
remise, dune offre gratuite ou dune offre groupée) des le titre. Il N’y a aucune garantie
que les lecteurs liront la description d'une offre, alors attirez-les immédiatement
avec la valeur!

Images de qualité. Veillez a utiliser des images claires, attrayantes et qui illustrent
bien votre offre. S'il s'agit d'une offre de nourriture, utilisez une image alléchante
et de haute qualité de votre nourriture! Pour un cours de fitness, utilisez l'image
d’'une personne qui a l'air heureuse en faisant de l'exercice. Veillez a ce que vos
images ne soient pas trop zoomées afin que les consommateurs puissent
comprendre rapidement ce qu’ils regardent.

Descriptions claires. Ne laissez pas les consommateurs dans lincertitude, car ils
passeront rapidement a loffre suivante! Veillez a expliquer les détails, les regles et
les instructions d'échange d'une maniere simple et facile a comprendre.

Titres passionnants. Rédigez des titres passionnants qui suscitent '’émotion!
Les offres présentées dans ce guide sont de bons exemples — rédigez un titre
qui rend l'offre attrayante et incite le lecteur a lire la suite.

Des récompenses accessibles. Méfiez-vous des cartes-fidélité qui ne sont
pas réalistes! Le fait de devoir accumuler un trop grand nombre de poingons
avant de pouvoir obtenir une réecompense n'est pas attrayant pour les membres,
et cela les incitera probablement a passer outre, ce qui fera perdre un client a
'entreprise. Une récompense moins chere qu’un client gagne plus rapidement
est plus attrayante qu’'une récompense chere qui prend trop de temps!

Bon marketing d’hiver de la part de GetintheLoop!



